
Auftragsverhandlungen 
erfolgreich führen

Dresden 03.02.2021

Anfahrtsskizze

Ansprechpartner

Ulrich Werner
Bauakademie Sachsen, Geschäftsstelle Dresden
Neuländer Straße 29
01129 Dresden
Tel.:    0351 7957497-13
Fax:    0351 7957497-19
E-Mail:    info@bauakademie-sachsen.de

Anmeldung

mit dafür vorgesehenem Abschnitt oder unter www.
bauakademie-sachsen.de bis 20.01.2021

Teilnahmebedingungen / Rücktrittsrecht / Datenschutz

unter www.bauakademie-sachsen.de

Hinweis Bild- und Tonaufnahmen

Wir weisen Sie darauf hin, dass im Rahmen der
Veranstaltungen Bild- und Tonaufnahmen gemacht werden
können, die ggf. bei Veröffentlichungen der Bauakademie
Sachsen verwendet werden. Mit der Anmeldung erklären
Sie sich mit der Veröffentlichung von Fotos, auf denen Sie
abgebildet sind, einverstanden.

Anmeldeformular zur Rücksendung     Verbindliche ANMELDUNG M30
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Verbindliche ANMELDUNG M30

Bitte bis spätestens  per Post, Fax oder unter 20.01.2021
www.bauakademie-sachsen.de anmelden.
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bitte ankreuzen!
 
Wir sind Mitglied im/in der
 

Bauindustrieverband Ost e. V.

Sächsischen Baugewerbeverband e. V.

Ingenieurkammer Sachsen
Mitgliedsnummer:                       ......................................

Architektenkammer Sachsen
Mitgliedsnummer:                       ......................................

 
Nach Ablauf der Anmeldefrist erhalten Sie eine 
Einladung (Anmeldebestätigung) und eine Rechnung 
oder eine Absage, für den Fall, dass die Veranstaltung 
nicht stattfinden kann.
Die Anmeldung werden in der Reihenfolge ihres 
Einganges berücksichtigt.

 

 
---------------------------------------------------------------------
Stempel / Unterschrift

Mit Ihrer Unterzeichnung stimmen Sie den Teilnahmebedingungen, dem 
Rücktrittsrecht und der Datenschutzerklärung zu.

E-Mail:

Tel./Fax:

 

Anschrift:

Institution:

Name, Vorname:

Teilnehmerkreis

Geschäftsführer, Oberbauleiter, Bau- und Projektleiter, 
Bauhandwerksmeister sowie techn. Führungskräfte aus 
Bauunternehmen, Bauträgergesellschaften und 
Handwerksunternehmen, die Auftragsverhandlungen führen

Referent/en

Dipl.-Ing. Wolfgang Koczelniak, Koczelniak Consulting

Termin

03.02.2021, 09:00 - 16:00 Uhr

Ort

Bauakademie Sachsen, Standort Dresden
Neuländer Straße 29
01129 Dresden

Teilnehmergebühr

360,00 € für Nichtmitglieder
270,00 € für Mitglieder:

Bauindustrieverband Ost e. V. oder
Sächsischer Baugewerbeverband e. V.  oder
Ingenieurkammer Sachsen oder
Architektenkammer Sachsen

inkl. Seminarunterlagen, Mittagessen u. Getränke

Zielstellung

Der Kunde bzw. Bauherr entscheidet, ob ein Angebot für ihn
interessant ist oder nicht. Deshalb ist das Vergabegespräch
oder Aufklärungsgespräch die beste Möglichkeit, dem Kunden
Vorteile und Nutzen persönlich zu erläutern. Leider wird diese
Chance häufig schlecht oder gar nicht genutzt.
 
Dabei ist das Vergabegespräch heute meistens zu einem
Gespräch geworden, bei dem der Kunde seine
Preisvorstellung zulasten des Bauunternehmens durchsetzt.
Das muss nicht so sein. Vielmehr besteht für jedes
Unternehmen die Chance, im Wettbewerb nicht nur einzig über
den Preis zum Auftrag zu kommen. Wie dies erreicht werden
kann, wird den Teilnehmern im Seminar vermittelt.
 
Zudem werden Mittel und Wege aufgezeigt, wie
Vergabeverhandlungen erfolgreicher geführt werden können.

Inhalt

Schwachstellen und häufige Fehler bei 
Vergabeverhandlungen

Schwachstellen und Fehler bei Bauunternehmen und 
Bauherren

das Angebot – Grundstein für den Verhandlungserfolg
die Kalkulation
das komplette Angebot - dem Kunden die Wahl lassen
die Angebotsübergabe

die Vorbereitung der Verhandlung
Vertragsstudium
Schwachstellen und Chancen im Angebot
Alternativen
Fragen des Kunden zum Angebot
Nachteile gegenüber dem Wettbewerb
eigene Vorteile
Gesprächsstrategie

die Verhandlung
die persönliche Einstimmung
der Gesprächseinstieg
der Standpunkt des Kunden
das Angebot - dem Kunden die Wahl geben
der Preispoker
die Gesprächsunterbrechung
das Verhandlungsprotokoll
der Abschluss

die Nachbereitung der Verhandlung
überarbeitetes Angebot
Angebotsübergabe
Verfolgung
der Auftrag


