
Preise kalkulieren, erfolgreich 
anbieten und durchsetzen

Leipzig 10.03.2021

Anfahrtsskizze

Ansprechpartner

Anja Feldmann
Bauakademie Sachsen, Standort Leipzig
Heiterblickstraße 35
04347 Leipzig
Tel.:    0341 24557-0
Fax:    0341 24557-11
E-Mail:   leipzig@bauakademie-sachsen.de

Anmeldung

mit dafür vorgesehenem Abschnitt oder unter www.
bauakademie-sachsen.de bis 24.02.2021

Teilnahmebedingungen / Rücktrittsrecht / Datenschutz

unter www.bauakademie-sachsen.de

Hinweis Bild- und Tonaufnahmen

Wir weisen Sie darauf hin, dass im Rahmen der
Veranstaltungen Bild- und Tonaufnahmen gemacht werden
können, die ggf. bei Veröffentlichungen der Bauakademie
Sachsen verwendet werden. Mit der Anmeldung erklären
Sie sich mit der Veröffentlichung von Fotos, auf denen Sie
abgebildet sind, einverstanden.

Anmeldeformular zur Rücksendung     Verbindliche ANMELDUNG M46
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Verbindliche ANMELDUNG M46

Bitte bis spätestens  per Post, Fax oder unter 24.02.2021
www.bauakademie-sachsen.de anmelden.
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bitte ankreuzen!
 
Wir sind Mitglied im/in der
 

Bauindustrieverband Ost e. V.

Sächsischen Baugewerbeverband e. V.

Ingenieurkammer Sachsen
Mitgliedsnummer:                       ......................................

Architektenkammer Sachsen
Mitgliedsnummer:                       ......................................

 
Nach Ablauf der Anmeldefrist erhalten Sie eine 
Einladung (Anmeldebestätigung) und eine Rechnung 
oder eine Absage, für den Fall, dass die Veranstaltung 
nicht stattfinden kann.
Die Anmeldung werden in der Reihenfolge ihres 
Einganges berücksichtigt.

 

 
---------------------------------------------------------------------
Stempel / Unterschrift

Mit Ihrer Unterzeichnung stimmen Sie den Teilnahmebedingungen, dem 
Rücktrittsrecht und der Datenschutzerklärung zu.

E-Mail:

Tel./Fax:

 

Anschrift:

Institution:

Name, Vorname:

Teilnehmerkreis

Bauunternehmer, Geschäftsführer, Kalkulatoren, 
Führungskräfte

Referent/en

Karl-Heinz Seidel, Seidel Business Consult GmbH & Co. KG

Termin

10.03.2021, 09:00 - 16:00 Uhr

Ort

Bauakademie Sachsen, Standort Leipzig
Heiterblickstraße 35
04347 Leipzig

Teilnehmergebühr

350,00 € für Nichtmitglieder
260,00 € für Mitglieder:

Bauindustrieverband Ost e. V. oder
Sächsischer Baugewerbeverband e. V.  oder
Ingenieurkammer Sachsen oder
Architektenkammer Sachsen

inkl. Seminarunterlagen, Mittagessen u. Getränke

Zielstellung

Die Teilnehmer lernen und vertiefen die Grundlagen der
Preiskalkulation, erstellen bedarfsorientierte Angebote und
optimieren wirkungsvoll das eigene Leistungsangebot. Im
Seminar werden Gesprächsstrategien für Angebots- und
Preisverhandlungen vorgestellt, Techniken zur Vermeidung
und zur Abwehr von Rabattforderungen vermittelt und der
Abschluss der Preisverhandlungen trainiert.
 
Ziel: Gutes Geld für gute Leistung!

Inhalt

Wie schreiben Sie Ihre Angebote richtig?
Wie kalkulieren Sie Leistungen kostendeckend und 
gewinnbringend?
Urkalkulation für Projekte – warum und wie?
Ermittlung des Kundenbedarfs zur Optimierung der eigenen 
Leistung
Bei Verhandlungen Fragetrichter einsetzen – wie und 
warum?
eigene Forderungen durchsetzen
Rabattforderungen erfolgreich abwehren
Bedarfs- und Potenzialermittlung zur Optimierung des 
eigenen Angebotsaufwandes
Nachfassen und Auftragsabschluss
Nein-Sagen können
keine Leistung verschenken oder ohne Gegenleistung mehr 
hergeben


